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Mercato dell’efficienza energetica

70+115MLD€/a 14~24%

costo energetico nel settore industriale + civile potenziale di risparmio




Mercato dell’efficienza energetica: PROBLEMI

Clienti rischio di non riuscire a mancanza di strumenti Costrut-
finali o gestire gli interventidi 8§ per analisi energetiche di gRTT{I
efficienza | processo e Industria 4.0

ESCO difficolta a esplorare | concorrenza di
dati di consumo competitor che offrono
energetlco | risparmio energetico
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Mercato dell’efficienza energetica: OPPORTUNITA’

Clienti adottare sistema di offrire un digital twin Costrut-
finali o monitoraggio trasparente, 88 provvisto di metodi di tori
affidabile e autorevole B controllo avanzato

ESCO trovare soluzioni IT trovare partner per
o adatte alle esigenze degli | offrire algoritmi avanzati
energy manager | di analisi energetica
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Value proposition della nostra soluzione

R
2 Q) Servizi avanzati di consulenza
=l 1= E =
E@E modulare
o (o =
- B adattabile
@ L 7 I .
Data-driven flessibile
Business Algoritmi avanzati product
Intelligence di gestione design plugéplay
autorevole

E/\? Monitoraggio, integrazione altre sorgenti

dati, archiviazione e analisi




| 'innovazione della nostra soluzione

Analisi di
marketing

‘Modellidi ||| - Manutenzione ° data-
~previsione | Algoritmi Al J predittiva | driven )

e )
Contabilita Controlli avanzati

analitica | con Model Predictive Control |
Business | Data-driven

Intelligence Algoritmi avanzati di gestione product design

altre sorgenti dati,
archiviazione e analisi

Interamente Diverse sorgenti dati:
in cloud APl, MODBUS, MQTT

} Monitoraggio, integrazione




Competitors

Risparmio energetico da algoritmi avanzati
L ’ ENERSEM
dw enerbrain®

cnel ¢

liMETRON

Soluzione generalista Soluzioni personalizzate

Higec:

= ZUCCHETTI

w Wattics

Monitoraggio e gestione dei dati



Business model
@ Servizi prevendita
| configurazione, acquisizione dati

Saa$ con canone d’uso
: proporzionale alle funzionalita
consulenza ad alto valore aggiunto N

Costruttori ¢ Software House fj¢¥ Ouota variabile

contatti diretti a sequito di consulenze per clienti finali in funzione dei risparmi ottenuti

Clientifinali  f¢P

contatti diretti e di secondo livello da partnerships,
Polihub e Politecnico, cluster LE2C, fiere

ESCO f|r

consulenze pregresse con ESCO per servizi di

Partnerships

Progetto LIFE TTGG (consorzi formaggi DOP); cluster tecnologici; attori chiave dell’efficienza energetica
(ESCO) e del mondo dell'industria 4.0 (Software House)



Traction: clienti attuali e prospect

° ° ° ’ o ° ’ o °
Clienti finali ¢ Costruttori ¢ Partnership
\ ® value ® o /;\ —

‘/ ClmeI'IO ORANA L — 2 C
vodafone \/ CLEANTECH CLUSTER
® ® &

ESCO e Software House Y
Prospect (gia clienti per consulenza energetica) In corso PoC BINSES
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& eDISON TEP
4 ‘ €DF GROUP a Snam company nU BETEC h
Abbiamo i contatti che ci servono a raggiungere i Per il futuro, marketing tradizionale, digitale

numeri che abbiamo previsto nei prossimi 3/4 anni e partecipazione a fiere/convegni di settore



Uso dei fondi

.~ Capitale circolante, 11%

e x— investimenti, 1%
personale, 57%

servizi funzionali, 21%

marketing, 10%

Attivita strategiche

1. Industrializzazione del 4. Marketing e comunicazione

prototipo software 5.IP protection e
2. Pricing - Go to Market contrattualistica

5.Crescita struttura operativa

Dove vogliamo andare

2021

Crescita fatturato

2022

2023

2,85 M€

2024



Team

Noemi Barrera
consulente algoritmi di

Antoine Frein

partner e
: PhD in ingegneria ottimizzazione

Matteo Zanchi energeticg g PhD in ingegneria

CEO e founder matematica
Emanuele Mason
partner Andrea Attana
PhD in ingegneria senior sales advisor
informatica

Mario Motta

founder

Professore @ Polimi Matteo Muscher3

partner
Coordinatore servizi
SaaS

Daniela Faggion
coordinatrice
comunicazione
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